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« 2012 est une histoire dramatique qui semble bien finir. 
Un printemps froid, humide, avec des pressions de maladie horribles, jusqu’à 
fin Juillet. Puis Août et Septembre idylliques, chauds et secs, réparateurs, nous 
redonnent l’espoir d’un millésime de qualité. »

Le Millésime 2012 
selon 

Stéphane Derenoncourt

Contact :
Site Internet Derenoncourt Consultants
www.derenoncourtconsultants.com
Plus de photos de JB Nadeau :
www.spirit-photo.fr/recherche.php?fonds=photo&q=derenoncourt
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Né le 23 
mars 1948 à 

Casablanca.
En 1956 c’est 

l’indépendance 
du Maroc et le re-

tour en France, à An-
goulême.

Philosophie de travail 
Stéphane DERENONCOURT
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“Son approche, c’est 
du bon sens, le respect 

d’un métier manuel bien 
compris, et la dégustation 
en tant qu’outil de décision.” 

En 1999, il acquiert avec sa 
femme Christine une pro-
priété en Côtes de Castillon, 
le Domaine de l’A, et crée 
« Vignerons Consultants », so-
ciété de Conseil, qui grandit 
rapidement grâce au succès 
des vins pour lesquels il tra-
vaille : ils ne sont pas signés, ils 
ont une identité. Aujourd’hui, 
« Vignerons Consultants » 
est devenu « Derenoncourt 
Consultants » et comporte 
des associés : Simon Blan-
chard, Julien Lavenu et Fré-
déric Massie, ...

Domaine de l’A
& Derenoncourt Consultants

“Aujourd’hui, « Vignerons 
Consultants » est devenu 

« Derenoncourt 
Consultants »”

Stéphane
DERENONCOURT

Arrivé dans le Bordelais en 
1982 pour y faire les ven-
danges, il n’en est jamais 
reparti. Il a travaillé, observé, 
gouté, et découvert la vigne 
et le vin, au travers de mul-
tiples expériences sur des 
appellations variées. Il devient maître de chai au 

Château Pavie Macquin en 
1990. De là, il rencontre Ste-
fan von Neipperg avec qui 
il démarre l’aventure de La 
Mondotte en 1996. Et c’est 
le début de l’activité de 
conseil pour Stéphane Dere-
noncourt. Le concept de 
« terroir » et la tradition l’inté-
ressent. Il s’inspire du modèle 
Bourguignon, se base sur la 
minéralité et la fraîcheur pour 
développer ses propres mé-
thodes de travail, plus intui-
tives et moins systématiques. 
Son approche, c’est du bon 
sens, le respect d’un métier 
manuel bien compris, et la 
dégustation en tant qu’outil 
de décision. Il fait les vins qu’il 
aime boire et partager.




