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Contact :

www.bordeauxexcellence.com
www.winetourinfrance.com

Plus de photos :
www.spirit-photo.fr/recherche.php¢fonds=photo&g=marchand

} Madeleine Marchand

Une carriere démarrée en 1972
dans le « consulting » dans une
société américaine & Paris et
poursuivie dans le groupe Remy
Martin, groupe international dé-
dié aux produits de luxe (Remy
Martin et Krug & I'époque).
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Il s’agit de mettre le Vin en scéne
aupres des différents types de
clients.
- Wine tours hyper pointus pour les
plus grands amateurs et profession-
nels.
- Programmes vin et art de vivre a la
francaise pour les hédonistes éclai-
rés du monde entier.
- Activités ludiques autour du vin
dans les programmes incentive. Un
programme spécifique a été déve-
loppé a cet effet : Le secret du vin
(mise en scéne du processus de
vinification avec activités pratiques
dans la vigne et les chais selon les
saisons, I'élaboration d'une cuvée
spéciale et une soirée de clbture
digne des plus grands évenements
du monde du Vin).
- Soirées de prestige dans les cha-
teaux du vignoble ou les lieux
emblématiques de notfre région
(batiments historiques, musées, de-
meures privées).
L'enjeu est de réunir autour de soi
les meilleures compétences dans
chacune des spécialités tant dans
les collaborateurs que dans les pres-
tataires.
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“€NjeU est de réunir
autour de SOIi les Meilleures
compétences dans chacune
des SpéCiO”TéS tant dans les
collaborateurs que dans les

prestataires.”






